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Le Programme TradeCom est

destiné au groupe ACP et est

doté d’uneenveloppe de 50 

millions d’eurosfinancés par le 

Fonds européen de 

développement (FED) 



TradeCom en est à sa quatrième année

opérationnelle et met en œuvre 130

projets dans toutes les régions ACP
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Objectif du Projet

«Améliorer la capacité des pays ACP et

des organisations régionales à

concevoir et mettre en îuvreleurs

propres stratégies commerciales et à

participer de manière efficace aux

négociations commerciales

internationales.»



Le Programme TradeCom est divisé en 3
composantes :

Elaboration des politiques
commerciales

Négociations commerciales

Mise en oeuvre des politiques
commerciales et des accords 
commerciaux internationaux



Dans chaque composante, TradeCom

stimule un engagement accru du secteur

privé :

Encourager et soutenir le dialogue
entre secteur public et secteur privé

Créer la capacité pour le secteur
privé à participer de manière
efficace à l’élaborationdes
politiques commerciales, aux
négociations commerciales et à la
mise en œuvredes accords
commerciaux



Les bénéficiaires éligibles sont :

Les organisations régionales ou inter-régionales; 

•Les ministères en charge du commerce et des 

négociations commerciales;

•Les structures actives dans le dialogue public-privé.

•Les organismes authentiquement représentatifs des 

opérateurs économiques.

•La société civile, les universités, les institutions de 

recherche et de formation ainsi que d’autres acteurs non 

étatiques 



Activités typiques

Essentiellement une assistance technique liée
au commerce et la création de capacité :

• Changement et développement institutionnels

• Développement organisationnel

• Prescription de politiques

• Programmes de formation et d’éducation

• Etudes d’impactdu diagnostic et spécifiques par 
secteur

• Recherche

• Networking et dialogue politique

• Renforcement du secteur privé afin qu’ilinteragisse
efficacement avec le secteur public

• Examen juridique et rédaction de lois et de règlements
ayant un impact sur le commerce et les négociations
commerciales



Activités de TradeCom dans la 

région COMESA

Création de capacité institutionnelle et 

formation

–Programme « Formation des Formateurs » -

ESAMI

Des programmes de formation ont été élaborés dans le but de

transférer des connaissances sur la politique, lôanalyseet

les négociations commerciales à un groupe de

collaborateurs ESAMI qui donneront des formations dans

une série de pays africains



Création de capacité institutionnelle et 

formation (suite)

–Programme « Formation des Formateurs » –

Uganda Revenue Authority

Lôobjectifdu programme était de former les fonctionnaires en

douane afin quôilsremplissent leurs tâches de manière

efficiente et efficace et dôam®liorerla facilitation des

échanges et la collecte des recettes. 16 formateurs formés



Dialogue Public – Privé

Le cas de la ZACCI
–Soutien à la ZACCI (Association des Chambres du 

Commerce et de l’Industrie en Zambie) sur les 

questions relatives au commerce international

(1) accroître la capacité opérationnelle et institutionnelle de

la ZACCI à comprendre les accords commerciaux et liés au

commerce de lôOrganisationmondiale du Commerce (OMC),

le programme de Doha pour le développment (DDA),

lôAccordde Cotonou, les négociations APE et,

(2) créer un Centre de Ressources sur les Informations

Commerciales soutenu par une base de données

commerciales à lôusagedes membres de la ZACCI



Soutien dans les négociations 

commerciales
–Formation dans toute la région COMESA sur les 

listes d’engagements en matière de services

Le projet a deux composantes :

(1) Préparation dôunmanuel de formation générique sur

lô®laborationdes listes dôengagementsen matière de services;

(2) Organisation de séminaires de formation nationaux sur

lô®laborationdes listes dôengagementssur les services. Dans

14 pays membres de la zone ESA. Au total, plus de 500

personnes des secteurs public et privé ont reçu une

formation.

–Durant les séminaires de formation, la nécessité

d’une implication accrue des opérateurs a été

perçue.



Mise en œuvre des accords 

commerciaux internationaux
–Elaboration d’un loi sur la PI pour l’Ouganda et la 

Zambie

–Examen de la législation commerciale aux 

Seychelles et au Malawi

Des experts de TradeCom International ont travaillé dans ces 

pays pour les aider à respecter leurs obligations 

commerciales internationales et à créer un environnement 

habilitant pour les activités commerciales. 



TradeCom in other ACP regions

TradeCom dans d’autres régions ACP 
–Foire du Coton équitable en Afrique de l’Ouest

–Création de la capacité du Bureau des Normes au 

Belize

–Diversification agricole en Guyane

–Savoir traditionnel dans le Pacifique



Domaines de soutien potentiels

–Renforcement de la participation du secteur prrivé

dans la politique commerciale

–Initiatives en faveur du commerce équitable

–Analyse et développement de marchés

(notamment l’accès au marché de l’UE pour les 

pays du COMESA)



APE et monde des affaires

–Combler les lacunes en matière de 

sensibilisation aux APE au sein du monde 

des affaires –opportunités, avantages, défis

–Volonté de TradeCom pour soutenir une telle 

campagne –Exemple : production d’une 

vidéo pour les Caraïbes
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